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bitop is the world market leader in the biotechnological manufacturing and 

development of natural extremolytic molecules, so called “Extremolytes”.  From our 

state-of the art manufacturing facilities in Dortmund, Germany, we supply our well-

known molecules, including Ectoin®, as high quality, multifunctional active 

ingredients to the cosmetics and personal care industry worldwide.  

Our further business units comprise the development of extremolyte-based OTC 

medical device concepts and animal health & care products.  

 

Für unsere Business Unit  “cosmetic active ingredients”  suchen wir ab sofort einen 

Global Manager Business Development, Cosmetic Active Ingredients (w/m) 

 

Nach einer umfassenden Einarbeitung sind Sie für die Umsatzentwicklung und den 

kommerziellen Erfolg unserer Business Unit „kosmetische Wirkstoffe“  global 

verantwortlich und repräsentieren Ihren Bereich bei Kunden und Distributoren sowie 

weltweit auf Messen und Fachtagungen.  

 

Mit unseren bestehenden Distributionspartnern bauen Sie unsere weltweiten 

Absatzmärkte weiter erfolgreich aus und sorgen dafür, dass unsere Wirkstoffe 

optimal vertrieben und unsere Kunden bestens betreut werden. Aktives 

Beziehungsmanagement sowie eine rege internationale Reisetätigkeit stehen dabei 

an erster Stelle. Sie zeigen regelmäßig Präsenz, pflegen Kontakte und erkennen 

proaktiv wenn unsere Kunden und Partner Unterstützung benötigen.  

 

Für unsere neuen Märkte in Indien und Indonesien finden Sie optimale 

Distributionspartner, die Sie in der Anfangsphase intensiv betreuen.  

 

Sie erarbeiten konsequent neue Absatz-Chancen für unsere Wirkstoffe indem Sie 

Markt- und Wettbewerber analysieren und sich mit Kunden und Kollegen 

austauschen. Sie haben strategischen Weitblick sowie intensives Interesse für die 

Kosmetikindustrie  und verstehen die unterschiedlichen Bedürfnisse unserer 

Kunden sowie deren Absatzmärkte. Dadurch gelingt es Ihnen unsere Wirkstoffe 

immer innovativ und wettbewerbsfähig zu positionieren. Dafür entwickeln Sie 

überzeugende Präsentationen, Werbemittel und Verkaufsargumentationen und 



 

 

bitop AG 

Carlo-Schmid-Allee 5, 44263 Dortmund, Germany 

Stockumer Straße 28, 58453 Witten, Germany 

Fon + 49 (0) 231 98 77 44 0, Fax + 49 (0) 231 98 77 44 10 

office@bitop.de, www.bitop.de 

 

Sparkasse Dortmund (BC 44050199) 741001500 

IBAN DE57 4405 0199 0741 0015 00, BIC DORTDE33XXX 

Management 

Claus Kjærsgaard (Chief Executive Director) 

Daniel J. Berger (Member of the Executive Board) 

Dr. Andreas Bilstein (Member of the Executive Board) 

 

 

Chairman of the Board 

Dr. Dieter Hahn 

bitop AG 

registered in Witten 

 

 

HRB 8147 

Local Court of Bochum 

VAT No. DE 243 855 091 

Tax No. 348/5826/2377 

unterstützen damit unsere Distributoren dabei, mit unseren Wirkstoffen erfolgreich 

zu sein.  

Sie treffen Preis- und Volumenvereinbarungen, erstellen Nachfrageprognosen und 

sorgen in enger Abstimmung mit Supply Chain und R&D, dass Aufträge und Anfragen 

zuverlässig bearbeitet werden.  

Es ist Ihnen wichtig, dass Kunden und Partner mit unseren Produkten absolut 

zufrieden sind. 

Und sollte es ausnahmsweise mal doch Probleme geben, finden Sie schnell eine 

Lösung und kümmern sich darum, dass die Ursachen gefunden und nachhaltig 

behoben werden.  

Sie haben Biss, arbeiten und denken unternehmerisch und wollen in einem stark 

wachsenden, mittelständischen Unternehmen mit weltweit anerkannten Produkten 

Karriere machen.    

 

Ihre Stärken: 

• Mehrere Jahre Erfahrung in technischem Vertrieb, Marketing, 

Produktmanagement  oder einer anderen kundennahen Funktion im Umfeld der 

chemischen Industrie – idealerweise bereits im Bereich Personal Care & 

Cosmetics Ingredients 

•    Gute Kenntnisse des Cosmetics & Personal Care Marktes  

•    Hohe Leistungsbereitschaft und Eigeninitiative, Ziel- und Ergebnisorientierung 

•    Sehr gute Kommunikations- und Präsentationskompetenz 

•    Fit in der Arbeit mit MS Office  

•    Verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

•    Freude an intensiver, internationaler Reisetätigkeit 

Klingt das wie Ihre nächste Herausforderung? Super - dann freuen wir uns auf Ihre 

aussagefähigen Bewerbungsunterlagen. Bitte senden Sie diese ausschließlich in 

elektronischer Form an: hr@bitop.de 

www.bitop.de 


